
2.25
Fri. 13:30-15:00

メイホーホールディングス
代表・尾松 豪紀氏
上場体験談

地方創生を掲げ

Ｍ＆Ａで急成長

２市場同時上場

メイホーホールディングス尾松氏が語る躍進の舞台裏

株式会社メイホーホールディングス
代表取締役社長

尾松 豪紀氏

お申込み https://www.obc.co.jp/220225

共催
株式会社名古屋証券取引所
東海東京証券株式会社
三菱UFJ信託銀行株式会社
株式会社オービックビジネスコンサルタント

後援
有限責任あずさ監査法人
株式会社プロネクサス

尾松 豪紀氏

1992年、株式会社メイホーエンジ
ニアリング入社、2001年に同社・
代表取締役に就任。2017年、株式
会社メイホーホールディングスを
設立し持株会社体制に移行。2021
年6月、東京証券取引所マザーズ市
場および名古屋証券取引所セント
レックス市場上場。
現在、同社代表取締役社長として、
16社、900名の企業グループの経営
を行う中で、「永続的発展的な企
業を創る」「全従業員のしあわせ
を追求する」「地域社会の発展に
貢献する」の3つの企業理念のもと
に、建設関連から、人材派遣、介
護等、地域を支えてきた中小企業
を結び、企業の経営効率化、人材、
業務連携をサポートする「地域企
業支援プラットフォーム」を通じ
て「地域のサポーター企業」を育
成している。著書：「地域創生」
の法則（東洋経済新報社、2021年7
月刊）



日時 2022年2月25日（金） 13:30～15:00（13:15からアクセス可）
※Zoomで配信いたします。

対象 上場を3～5年先にご予定・検討中の経営者、CxO・経営幹部の方 等

参加費 無料

定員 200名

共催 株式会社名古屋証券取引所／東海東京証券株式会社／三菱UFJ信託銀行株式会社／
株式会社オービックビジネスコンサルタント

後援 有限責任 あずさ監査法人／株式会社プロネクサス

お問い合わせ 株式会社オービックビジネスコンサルタント 名古屋支店 米本
mail：obc-as@obc.co.jp （9:00～17:00 土日祝祭日を除く）

※ 講師・共催企業と同業の方（取引所、証券会社、信託銀行、銀行、証券印刷会社等）、士業の方、個人の方はお申込みをお断りする場合
がございます。

※ 講師・講演内容は予告なく変更になる可能性がございます。
※ 新型コロナウイルスの影響により講演が中止になる可能性がございます。

【Webセミナー】メイホーホールディングス代表・尾松豪紀氏 上場体験談
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【第1部】
厳しい環境下における
名古屋証券取引所の有効活用

2022年4月4日以降、東証市場再編により市場コンセプトや上場基準等が変わり、これま
でより東証への上場のハードルが高くなると考えられます。これから上場を目指す企業
はどの市場を選択すべきか迷っているのではないでしょうか。
東証市場とは異なるコンセプトや上場基準等を持つ新たな名証市場について、ぜひご確
認ください。

鈴木 武久氏

株式会社名古屋証券取引所
取締役

1966年生まれ。1989年名古屋証券取引所に入所。上場監理グループ長（2002
年～）、自主規制グループ長（2003年～）を歴任し、2013年より執行役員、
2019年より取締役。名証では、上場審査をはじめとする上場関連業務に長ら
く携わっており、過去に担当した上場審査案件は100社を超える。

【第2部】
メイホーホールディングス
上場体験談

IPOは理念・ビジョンを実現するための手段であり、目的ではありません。そしてIPOは
本気で目指せば誰でも実現できると思います。しかし何のためのIPOか、そしてIPOする
ことで実現したいビジョンが明確でないと意味がないと考えています。
理念、ビジョンを実現させたいという思いがあったから当社のような会社でもIPO実現し
ました。皆さんも一緒に夢を追いかけ、IPOを実現させませんか。

・なぜメイホーは成長戦略としてM&Aを選んだのか。
・なぜ2市場同時上場を目指したのか。
・ベンチャーキャピタルから資金調達をしなかった理由
・地方企業における上場の意義
・これからのメイホーホールディングス 等

尾松 豪紀氏

株式会社メイホーホールディングス
代表取締役社長

1992年、株式会社メイホーエンジニアリング入社、2001年に同社・代表取締
役に就任。2017年、株式会社メイホーホールディングスを設立し持株会社体
制に移行。2021年6月、東京証券取引所マザーズ市場および名古屋証券取引所
セントレックス市場上場。
現在、同社代表取締役社長として、16社、900名の企業グループの経営を行う
中で、「永続的発展的な企業を創る」「全従業員のしあわせを追求する」
「地域社会の発展に貢献する」の3つの企業理念のもとに、建設関連から、人
材派遣、介護等、地域を支えてきた中小企業を結び、企業の経営効率化、人
材、業務連携をサポートする「地域企業支援プラットフォーム」を通じて
「地域のサポーター企業」を育成している。著書：「地域創生」の法則（東
洋経済新報社、2021年7月刊）

【第3部】
ワンポイントガバナンス

市場再編、CGコード改訂等に伴い注目が高まるガバナンス。
IPOに際して考慮すべきガバナンスの3つのポイントを簡略に解説します。

①機関設計
②役員報酬
③スキルマトリックス等

小島 宏幸氏

三菱UFJ信託銀行
名古屋証券代行営業部
エキスパート

1987年、東洋信託銀行株式会社（現三菱UFJ信託銀行）入社。1997年、名古屋
証券代行部に配属後、上場会社の株式実務、株主総会支援、新規上場準備会
社の株式実務、上場準備支援、コーポレートアクション支援等を実施。その
他、業界団体・大学などで講演会・セミナー講師実施。

共催

お申込み ※右のQRコードからもお申込みいただけます。

https://www.obc.co.jp/220225


