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★皆様

・全体タイトル、概要文（上部）をご確認ください

原案：管理連結業務、進化の答えはAI活用×データプラットフォームにあり
～データ統合から経営意思決定まで、CCH Tagetikが実現する次世代グループ経営
～

全体タイトルでは、管理連結とグループ経営を見せるようにしました。
サブタイトルの経営データとＡＩ、管理連結基盤という文言を入れて、Tagetik様
とOBCが提案する解決策をまとめて表現し、システム（手段）の紹介があること
をにおわせています。

・Stepの箇所（中部）をご確認ください。
3部構成をStepで表し、この流れでご理解いただければ管理連結実現に近づきます
よ、というイメージです。

意図とそぐわないところがあるかもしれません。ご確認よろしくお願いいたしま
す。
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※ 講師・講演内容は予告なく変更になる可能性がございます。
※ 講師・共催企業と同業の方、個人の方はお申込みをお断りする場合がございます。

管理連結が変えるグループ経営～経営データとAIが支える次世代の管理連結基盤とは～

お申込み ※右のQRコードからもお申し込みいただけます。

【構成】90分
13:30～15:00（集合13:00）
1部：FCC玉村様30分
2部：Tagetik福島様30分
3部：OBC20分
QA：7分
司会・バッファ5分
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https://www.obc.co.jp/261001
1部：30分
管理連結が変えるグループ経営
～経営判断を支える
システム基盤のつくり方～

フェアコンサルティング
玉村健氏

グローバル化やM&Aの進展に伴い、グループ全体の状況をタイムリーに把握し、
迅速な意思決定につなげる管理連結の重要性が高まっています。一方で、グ
ループ各社のデータが分散し、経営に必要な情報をタイムリーに可視化できな
い企業も少なくありません。本セッションでは、管理連結を支えるシステム基
盤の考え方と、グループ経営管理を高度化するための実践的なアプローチにつ
いて、国内外の導入支援事例を交えながらご紹介します。

• 制度連結から管理連結への進化
• 管理連結における日本企業の課題
• グループ経営管理高度化のポイント
• 管理連結による迅速な意思決定の実現事例

2部：30分
AI×CCH Tagetikが実現する
次世代管理連結プラットフォーム

ウォルターズ・クルワー Tagetik Japan
福島歩氏

本セッションでは、CCH Tagetikが実現する統合型経営管理プラットフォーム
をご説明します。予算・計画、管理連結・連結会計、開示、分析までを単一基
盤で実現し、AIを活用した業務効率化や分析・予測の高度化について、デモを
交えながら解説します。さらに、国内先進企業の活用事例を通じて、管理連結
から経営管理高度化へとつながる実践的な取り組みをご紹介します。

• AI時代に求められる経営管理基盤とは
• 管理連結・計画・予測を統合した経営管理、事例のご紹介
• AIを活用した予測分析、異常値検知、レポーティング高度化
• データプラットフォームによるグループ経営の可視化

3部：20分
管理連結を支えるデータプラット
フォーム構築のポイント

オービックビジネスコンサルタント
森猛

グループ経営管理や管理連結を実現するための前提として、グループ各社の
データを迅速かつ正確に収集・統合する仕組みが欠かせません。本セッション
では、管理連結を支えるデータプラットフォームの考え方や、基幹システムと
の連携、データ整備のポイントについて、実践事例を交えながら解説します。

• 経営管理高度化に必要なデータ整備
• 基幹システムと経営管理システムの連携
• データ品質・ガバナンスの重要性
• 実践事例から学ぶ導入アプローチ

Q&A ご参加の皆様のご質問にお答えします。

玉村健氏
株式会社フェアコンサルティング システムソリューション事業部長

大手外資系コンサルティングファームを経て、日本トップシェアの連結会計システムベンダーで製品企画や中西日本地
域コンサルティング部門責任者として従事。フェアコンサルティングでは、日本企業にグローバルソリューションを提
案する部門の責任者を務めるとともに、システムソリューション事業責任者としてグループマネジメントシステムやク
ラウド型グローバル会計システムのソリューション提供を行っている。

福島歩氏
ウォルターズ・クルワー Tagetik Japan株式会社 セールスディレクター

国内大手SIerにてERP及びEPM導入コンサルタントを経て、同領域のソリューション営業に従事。Tagetik Japanに入社し、
製造業、通信業を始めとした大手企業へのセールス、プリセールス活動を推進しお客様の課題解決を支援。TIS他導入
パートナーとのアライアンス推進及び日本市場でのCCH Tagetikの拡販に努める。2021年より現職、日本での営業責任を
担う。

森猛
株式会社オービックビジネスコンサルタント 営業本部
SI・コンサルティングパートナー推進室 室長

2000年入社。アカウント営業・販売企画・同社横浜支店責任者を経て現職。現在は、東名阪エリアにて国内大手システ
ムインテグレーター並びにコンサルティングファームとのパートナーアライアンスを管轄するセクション責任者。

日時 2026年10月1日（木）13:30～15:00（開始15分前からアクセス可）
※Zoomで配信いたします。

対象 経営者・CFO・財務部長・経理部長／グループ企業の会計・連結業務担当者／グローバル展開を進め
る・検討中の企業の担当者 等

定員 500名

共催 株式会社フェアコンサルティング／ウォルターズ・クルワー Tagetik Japan株式会社／
株式会社オービックビジネスコンサルタント

お問い合わせ 株式会社オービックビジネスコンサルタント 坂本／山口 mail：obc-as@obc.co.jp

★玉村様、福島様

各セッション、タイトル・
概要文をご確認ください。
※FCC様はいただいた案を
基に、タイトル・概要文を
デフォルメしております。
※Tagetik様はタイトル変更
なし、概要文の文章部分の
み語尾を変更しています。
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