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株式会社名古屋証券取引所 執行役員 上場推進・企業サポートグループ長

中村秀昭氏

1991年名古屋証券取引所に入所。業務グループチームリーダー、自主規制グループ上場監理担当
チームリーダーを歴任し、2013年より自主規制グループ長、2023年より上場推進・企業サポート
グループ長。上場審査をはじめとする上場関連業務に長らく携わっており、過去に携わった上場審
査案件は70社を超える。

EY新日本有限責任監査法人 企業成長サポートセンター TPM J-Adviser

長谷川昌俊氏

2014年よりIPO統括グループ企業成長サポートセンターに従事。IPO監査の他、シード期からIPO
までの多くのスタートアップ企業の上場支援に従事。多くのスタートアップ及び支援者とリレー
ションを持つ。2022年7月より、経済産業省経済産業政策局産業創造課課長補佐、2023年7月よ
り、同省経済産業政策局新規事業創造推進室室長補佐に着任。税制改正やスタートアップ施策を
担当。2024年8月帰任、同年10月より経済産業省イノベーション環境局スタートアップ室臨時専
門アドバイザーに従事。2026年２月より、EY新日本有限責任監査法人の子会社のEYソリューショ
ンズにてJ-Adviser事業部を新設。事業部責任者として、TOKYO PRO MarketのJ-Adviserの資格を
取得、J-QS。

1部：名古屋証券取引所とは ～名証IPO実績と上場支援への想い～（15分）
株式会社名古屋証券取引所 中村 秀昭氏

2部：東京PRO Marketとは ～市場概要と近年注目高まる理由～（15分）
EY新日本有限責任監査法人 長谷川 昌俊氏

3部：Talk Session＆QA（50分）
IPOを実現する市場選びの新常識

名古屋証券取引所
中村秀昭氏
EY新日本有限責任監査法人
長谷川昌俊氏

（１）グロース改革後、市場の位置づけの変化とIPO戦略
・スタートアップ市場の変化
・グロース市場は超ハイグロースへ、IPO環境の変化
・時価総額50億円以下の企業が取るIPO戦略

（２）論点ごとに検討、自社に適した市場選択
・プロ向け市場と一般市場の違い
・流動性に関する名証市場への誤解と流動性の必要性
・ガバナンスの重要性、TPMは緩くていいという誤解
・東京本社企業が名証やTPMを選ぶ理由

（３）ステップアップ上場とIPO後の成長戦略
・ステップアップ上場を実現する企業の特徴
・TPM→名証→東証は遠回りか、実は最短ルートか
・TPM上場廃止企業にみる、上場コストと成長のバランス

（４）ご参加の方のご質問にお答えいたします。
ご質問はお申し込み時のアンケートまたはZoomのQ&Aよりお願いいたします。
※内容やお時間の都合により、すべてのご質問にお答えできない可能性がござ
います。ご了承ください。
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※講師・共催企業と同業の方はお申込みをお断りする可能性がございます。講演内容は予告なく変更になる可能性がございます。

IPOを実現する市場選びの新常識－名証＆TPM、グロース改革で注目の2市場活用法－

※二次元コードからもお申込みいただけます。お申込みhttps://www.obc.co.jp/261117

https://www.obc.co.jp/261117

構成：
日時：11/17（火）13:30～15:00
集合時間：13:00（開演30分前）
会場：OBCスタジオ（西新宿、本社）
持ち物：無し（講演用PC等OBCで用意）
構成：全体90分
①EY様15分
②名証様15分
③TS・QA50分
③司会・バッファ10分

※集合は開始の30分前でお願いいたします。当日につい
ては、開催3営業日前にもご連絡いたします。

※QAはOBCにて進めてまいります。

日時 2026年11月17日（火）13:30～15:00（開始15分前からアクセス可）
※Zoomで配信いたします。

対象 IPO準備企業の経営層、CxO、管理部門責任者、上場準備の責任者 等

定員 500名

共催 株式会社名古屋証券取引所／東京海上日動パートナーズ株式会社・首都圏法人部／
株式会社オービックビジネスコンサルタント

講師協力 EY新日本有限責任監査法人

お問い合わせ 株式会社オービックビジネスコンサルタント 坂本／山口 mail：obc-as@obc.co.jp

★Talk Sessionのテーマは以下の3つとしてみました。
2つ目が元の案から変わり、どういう企業が選ぶべきか→自社に適した市場の選び方と
いうニュアンスに変更しています。が、基本的にお話しする内容は一緒かと考えていま
す。
追加・削除などございましたら、お教えください。またリハにて変更の可能性もありま
す。必ずしもこの通りにお話しいただく必要はありません。

（１）グロース改革後、市場の位置づけの変化とIPO戦略（15分）背景の深堀
・スタートアップ市場の変化（長谷川様）
・グロース市場は超ハイグロースへ、IPO環境の変化（中村様・長谷川様）
・時価総額50億円以下の企業が取るIPO戦略（中村様・長谷川様）

（２）論点ごとに検討、自社に適した市場選択（15分）
・プロ向け市場と一般市場の違い（○○様）
※意外とこの違いを理解していないとのことだったので入れましたが1部2部で解説ある
ようなら割愛

・流動性に関する名証市場への誤解と流動性の必要性（中村様・長谷川様）
※名証は流動性が無いという誤解を中村様から説明。ただし企業によってはそもそも流
動性が必要なのか、第一ステップとしては流動性はなくてもいいのではという話を長谷
川様から説明。

・ガバナンスの重要性、TPＭは緩くていいという誤解（長谷川様）
※TPMのガバナンス緩くていい誤解を長谷川様から解く。一般市場とは違うものの、緩
くていいというスタンスは危険。

・東京本社企業が名証やTPMを選ぶ理由（中村様・長谷川様）
※名証＝名古屋との誤解がいまだにあるとのことなので、その誤解を解く。また少し前
までTPMも東京以外が多かったが今は半数が東京なのでそのあたりも説明。地域制は関
係ない、今はどこでも支援可能。

このテーマで「うちの場合は名証（TPM）かな」と想定ができるように、各市場のメリ
デメや事例を用いてお話いただくイメージです。

（３）ステップアップ上場とIPO後の成長戦略（15分）
・ステップアップ上場を実現する企業の特徴（長谷川様・中村様）
※先を見据えて、市場ごとの成長戦略を描けているのかが大事というお話。

・TPM→名証→東証は遠回りか、実は最短ルートか（長谷川様・中村様）
※3段階にする企業もあるが、これは遠回り？それとも実は最短？事例をもとに解説。
具体的なステップアップのロードマップが示せれば出したいです。

・TPM上場廃止企業にみる、上場コストと成長のバランス（長谷川様）
※上場廃止企業が一定数いらっしゃるので、どこの企業とはもちろん言えませんが、な
ぜ廃止になってしまうのか、上場コストと成長バランスを最初から考えておくことが大
事というお話。廃止企業を批判しているように聞こえてしまうとよろしくないので、お
話難しければ割愛。★社名、役職、お名前、

プロフィール、お間違い
ないかご確認ください。

★タイトル、サブタイトルについて
今回のセミナーのターゲットは以下を想定。
・グロースを考えていたが自社では上場は難しい
かも･･･と思考停止されている方
・名証やTPMは知ってはいるが、念頭にない。

そのような方に向けて
・タイトルで、市場はグロースだけではないとい
う市場選びの新常識をお伝えする。
・サブタイトルには「名証」「TPM」「グロー
ス」を入れて、名証またはTPMがまだピンときて
いなくてもどこかでひっかかってほしい、という
気持ちを込めています。
・名証対TPMという対立構造ではなく、お客様が
自社の目的に応じて適した市場を選べるかつ、名
証＆TPMを段階的に両方活用するケースもご紹介
しますので、「名証＆TPM」「2市場活用法」とし
ています。
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