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鈴木圭介氏
株式会社船井総合研究所 ミッドマーケット支援本部 100億企業化ロードマップ推進部
マネージング・ディレクター

2007年株式会社船井総合研究所に新卒で入社。法律事務所向けのコンサルティングに従事し、デジタルマーケティングを
中心に変革を進め、業界を代表する事務所・士業グループを多数輩出。法律部門責任者経て、「中堅企業向けコンサル
ティングサービス部門」の立ち上げに参画し、2023年よりアカウントパートナー推進部部門責任者及び100億企業化プロ
ジェクト責任者。「日本の未来を担う企業の成長を加速させる」ことをミッションに日々コンサルティングを行っている。
『100億企業のつくり方』（2025年）プレジデント社、 『データ・生成AI活用で業界平均の3～5倍の収益性を実現する
CRMカンパニー』（2024年）、『地域コングロマリット経営』（2023年）同文舘出版、『士業の業績革新マニュアル』
（2015年）ダイヤモンド社等、多数の書籍を執筆。

村上勝彦氏
株式会社船井総合研究所 補助金・ファイナンス・パブリック支援部／GR室 ディレクター

都内金融機関を退職し、2001年株式会社船井総合研究所へ入社。船井総合研究所では弁護士、会計士、社労士、司法書士
といった士業向けコンサルティングの立ち上げメンバーとして参画。ご支援先数約1,200社、コンサルタント約70名から
なる士業支援部の部長を経て、補助金コンサルティング部隊に参画。中小企業の「サステナグロース」の実現に向けて
日々コンサルティングを実施中。

宮井秀卓氏
株式会社船井総合研究所 ミッドマーケット支援本部 IPO支援室
マネージング・ディレクター

株式会社モバイルファクトリーにて経営企画室長としてIPO準備を担当した後、取締役（事業責任者）として、2015年3月
に東証マザーズ上場、2017年6月に東証一部上場を経験（IPOにあたっての証券審査、取引所審査共に対応）。2018年4月よ
り株式会社船井総合研究所に参画し、IPO支援業務を立ち上げる。2022年1月マネージング・ディレクター就任。2022年船
井総合研究所のJ-Adviser資格取得とあわせて、J-QSに。

100億円企業化への道
〜10年で飛躍する成長ロードマップと
ビジネスモデル変革〜 

船井総合研究所 鈴木圭介氏

単なる売上拡大だけでなく、100億円企業になるためのマインドセットと具
体的なロードマップの描き方、成長に伴う組織体制の変更やビジネスモデル
の変革、新規事業の具体事例を交えながら、100億円への壁を突破するため
の戦略をお伝えします。

① 10年で飛躍するための「マインドセット」と「成長ロードマップ」
② 事業規模の拡大に伴い必要な組織体制とビジネスモデルの変革手法
③ 他社の成功事例から学ぶ、成長を牽引する事業戦略

成長投資を最大化する大型補助金活用戦略
〜国策を捉え100億企業化の背骨を作る〜

船井総合研究所 村上勝彦氏

100億円企業を目指す上での大きな支えとなる「中堅・中小企業成長加速化
補助金」などの大型補助金に焦点を当て、国が推進する政策意図を正しく捉
えた上での準備と補助金活用戦略について解説します。

① 企業の成長投資を力強く後押しする、最新の大型補助金動向
② 国の政策を紐解き、事業成長に結びつけるための視点
③ 来年度の予算獲得に向けて、今から着手すべき具体的な準備とスケ

ジュール

100億企業化を加速させるIPO活用戦略
〜TOKYO PRO Market上場企業の
現在と今後の展望〜

船井総合研究所 宮井秀卓氏

TOKYO PRO Market上場企業の事例をもとに、上場がもたらす成長効果や
企業価値向上の実態を紐解きながら、一般市場へのステップアップも見据え
た成長戦略としてのIPO活用について解説します。

① TOKYO PRO Market上場企業の動向
② 一般市場への「ステップアップ」を見据えた、成長のためのIPO戦略
③ 実際の企業事例から読み解く、上場後の成長効果や実態

Q&A ご参加の方のご質問にお答えいたします。ご質問はお申し込み時のアンケー
トまたはZoomのQ&Aよりお願いいたします。
※内容やお時間の都合により、すべてのご質問にお答えできない可能性がご
ざいます。ご了承ください。

日時 2026年11月20日（金） 13:30～15:00（開始15分前からアクセス可）
※Zoomで配信いたします。

対象 成長企業の経営者、CFO、経営企画部門、IPO推進部門、財務経理部門の方 等

定員 500名

共催 宝印刷株式会社／東京海上日動パートナーズ株式会社・首都圏法人部／株式会社オービックビジネスコ
ンサルタント

講師協力 株式会社船井総合研究所

お問い合わせ 株式会社オービックビジネスコンサルタント 坂本／山口 mail：obc-as@obc.co.jp

※ 講師・共催企業と同業の方、個人の方はお申込みをお断りする場合がございます。
※ 講師・講演内容は予告なく変更になる可能性がございます。

100億企業化への道－10年で飛躍する“成長ロードマップ”と“2つの実現戦略”－
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お申込み ※右の二次元コードからもお申込みいただけます。https://www.obc.co.jp/261120

https://www.obc.co.jp/261120
日時：11/20（金）13:30～15:00
集合時間：13:30
会場：弊社西新宿スタジオ
持ち物：なし（PC、ヘッドセットなど
弊社にてご用意）

講演内容：
①鈴木様（23分）
②村上様（23分）
③宮井様（23分）
④QA（15分）
⑤司会からの事務局案内等 5分

★船井総研様
70分を3セッションで分けてください。
各セッション何分にされますか？
（近藤）
均等に各セッション23分とさせていた
だきます。計算上、余りが1分出ます
がバッファーとして捉えております。

100億円企業化への道
〜10年で飛躍する成長
ロードマップとビジネスモ
デル変革〜 

船井総合研究所
鈴木圭介氏

売上100億円を達成するためのロードマップの描き方
を中心に解説します。単なる売上拡大だけでなく、成
長に伴う組織体制の変更やビジネスモデルの変革、ま
た新規事業の具体事例を交えながら、100億円への壁
を突破するための戦略をお伝えします。

（１）100億円達成に向けた「10年計画ロードマッ
プ」の具体的な描き方
（２）事業規模の拡大に伴い必要な組織体制とビジネ
スモデルの変革手法
（３）他社の成功事例から学ぶ、成長を牽引する事業
戦略

成長投資を最大化する
大型補助金活用戦略
〜国策を捉え100億企業化
の背骨を作る〜

船井総合研究所
村上勝彦氏

企業成長のきっかけとなる補助金の活用法を解説しま
す。特に、100億円企業を目指す上での大きな支えと
なる「中堅・中小企業成長加速化補助金」などの大型
補助金に焦点を当て、国が推進する政策意図を正しく
捉えた上での準備と戦略についてお伝えします。

（１）企業の成長投資を力強く後押しする、最新の大
型補助金動向
（２）国の政策を紐解き、事業成長に結びつけるため
の視点
（３）来年度の予算獲得に向けて、今から着手すべき
具体的な準備とスケジュール

次なる成長ステージへ導く
IPO戦略
〜TOKYO PRO Market上
場企業の
現在と今後の展望〜

船井総合研究所 宮井秀
卓氏

TOKYO PRO Market上場企業の事例を分析し、上場が
もたらす価値について解説します。TOKYO PRO 
Market上場企業の多くが、その後のグロース市場等へ
のステップアップを目的としている背景を踏まえ、上
場を通じた企成長を加速させるためのIPO戦略をお伝
えします。

（１）TOKYO PRO Market上場企業の動向
（２）一般市場への「ステップアップ」を見据えた、
成長のためのIPO戦略
（３）実際の企業事例から読み解く、上場後の成長効
果や実態
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